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Diagrama	de	oferta	e	demanda

Ajuste	seu	gráfico	de	oferta	e	demanda	Desenhe	a	curva	de	oferta	traçando	a	quantidade	ofertada	a	preços	diferentes.	Em	seguida,	desenhe	a	curva	de	demanda	traçando	a	quantidade	demandada	a	preços	diferentes.	Por	fim,	determine	o	ponto	de	equilíbrio	do	mercado,	onde	as	curvas	de	oferta	e	demanda	se	cruzam.	Um	gráfico	de	oferta	e	demanda
ajuda	as	empresas	a	determinar	o	preço	ideal	de	um	produto	ou	serviço	em	um	mercado	competitivo.	Ele	visualiza	a	relação	entre	a	demanda	de	um	produto,	quantos	produtos	estão	disponíveis	e	o	ponto	de	preço	no	qual	os	fabricantes,	vendedores	e	consumidores	estão	satisfeitos.	Para	desenhar	uma	curva	de	demanda,	você	precisa	plotar	o	preço	no
eixo	vertical	e	a	quantidade	no	eixo	horizontal.	Então,	você	precisa	encontrar	os	pontos	que	representam	a	quantidade	demandada	a	preços	diferentes	e	conectá-los	com	uma	linha	suave.	A	curva	da	oferta	indica	a	quantidade	de	um	produto	que	os	produtores	estão	dispostos	a	vender	a	preços	diferentes;	Já	a	curva	da	procura	representa	a	quantidade
de	um	produto	que	os	consumidores	estão	dispostos	a	comprar	a	preços	diferentes.	A	oferta	e	demanda	é	um	modelo	econômico	que	fornece	a	base	para	a	economia	do	consumidor.	A	oferta	oferecida	e	o	custo	de	um	bem	são	impulsionados	pela	demanda	e	pelo	quanto	os	consumidores	pagarão	pelo	bem.	Quando	a	demanda	por	um	bem	é	alta,	o	preço
aumenta,	e	quando	a	demanda	é	baixa,	o	preço	cai	em	resposta.	Qual	a	diferença	entre	demanda	e	oferta	A	demanda	consiste	no	quanto	os	consumidores	estão	propensos	a	adquirir	um	produto	ou	serviço.	Já	a	oferta	é	o	quanto	esses	produtos	e	serviços	estão	disponíveis	no	mercado.	Oferta	e	Demanda	nos	investimentos	A	interação	entre	oferta	e
demanda	influencia	diretamente	os	preços	dos	investimentos.	Se	a	demanda	por	um	determinado	ativo	aumenta,	enquanto	a	oferta	permanece	constante,	os	preços	tendem	a	subir.	Por	outro	lado,	se	a	oferta	supera	a	demanda,	os	preços	podem	cair.	Para	criar	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	com	dados,	é	necessário	plotar	os	pontos	de	dados	em	um
gráfico.	O	eixo	x	representará	a	quantidade	do	item	e	o	eixo	y	representará	o	preço	do	item.	Em	seguida,	desenhe	uma	linha	conectando	os	pontos	de	dados	para	mostrar	as	curvas	de	oferta	e	demanda.	A	Lei	da	Oferta	e	da	Procura	(Demanda)	busca	estabilizar	a	procura	e	a	oferta	de	um	determinado	bem	ou	serviço.	Oferta	é	a	quantidade	do	produto
disponível	em	mercado,	enquanto	procura	é	o	interesse	existente	em	relação	ao	mesmo.	A	Lei	da	Oferta	e	Demanda	–	também	chamada	de	Lei	da	Oferta	e	Procura	–	é	uma	lei	da	economia	clássica,	criada	por	Adam	Smith.	Essa	lei	busca	explicar	como	funciona	um	mercado:	o	que	determina	o	preço	e	a	quantidade	de	um	produto	no	mercado.	Direção
segura:	como	fazer	uma	curva	corretamente?Cheque	se	o	sistema	de	suspensão	do	carro	está	em	perfeitas	condições.	...	Reduza	a	velocidade	antes	de	entrar	em	curvas.	...	Redobre	a	atenção	em	dias	de	chuva.	...	Pesquise	sobre	as	condições	de	uma	estrada	ao	passar	por	um	local	novo.	Quando	a	curva	é	ascendente,	ela	indica	uma	relação	diretamente
proporcional	entre	preço	e	renda.	Por	outro	lado,	quando	a	curva	é	descendente,	indica	uma	relação	inversamente	proporcional	entre	esses	dois	fatores.	A	curva	de	demanda	reflete	o	desejo	de	compra.	A	Oferta	é	quase	a	mesma	coisa	que	a	Demanda	mas	é	a	quantidade	de	um	determinado	serviço/produto	que	os	produtores	querem	vender,	e	a	curva
de	Oferta	por	um	bem	reflete	na	disposição	de	venda.	O	formato	da	curva	de	demanda	resulta	da	ideia	de	benefício	marginal	decrescente.	Em	outras	palavras,	quanto	mais	uma	pessoa	consome	de	um	bem,	menos	ela	está	disposta	a	pagar	por	uma	unidade	adicional.	Como	um	preço	maior	aumenta	a	quantidade	ofertada,	a	curva	de	oferta	se	inclina
para	cima.	Qualquer	mudança	que	aumente	a	quantidade	que	os	vendedores	desejam	produzir	a	cada	preço	desloca	a	curva	de	oferta	para	a	direita.	Tipos	de	demandaDemanda	negativa.	Ocorre	quando	uma	parcela	significativa	do	mercado	não	gosta	do	produto	e	até	mesmo	o	evita,	porém	acaba	sendo	“inevitável”	(ex.	...	2.Demanda	inexistente.	...
4.Demanda	irregular.	...	5.Demanda	em	declínio.	...	6.Demanda	plena.	...	7.Demanda	excessiva.	...	8.Demanda	indesejada.	Essa	é	uma	forma	de	avaliar	mercados	pela	perspectiva	do	consumidor,	ou	seja,	de	quem	paga	para	usufruir	de	um	bem	ou	de	um	serviço.	Pelo	ponto	de	vista	de	quem	vende,	interessa	mais	saber	um	outro	tipo	de	variação	que
afeta	a	oferta	e	demanda.	Essa	variação	chama-se	curva	de	oferta.	Ela	é	calculada	como	a	variação	percentual	na	quantidade	demandada	—ou	ofertada—	dividida	pela	variação	percentual	no	preço.	Para	chegar	à	fórmula	ponto	de	equilíbrio,	basta	dividir	os	custos	fixos	pela	margem	de	contribuição	e	então	multiplicar	por	100	para	achar	a
porcentagem.	O	que	é	Oferta?	Oferta	refere-se	à	quantidade	de	bens	ou	serviços	que	os	produtores	estão	dispostos	a	vender	em	um	mercado	a	determinado	preço	e	período.	Ela	é	influenciada	por	fatores	como	custos	de	produção,	tecnologia	e	regulamentações.	Matematicamente,	pode-se	expressar	a	demanda	do	bom	de	x	pela	seguinte	expressão:	Dx
=	f(Px,	Y,	Pz,	H,	etc.)	Onde	a	letra	f	significa	que	Dx	é	função	de	e	a	palavra	etc.	abarca	as	outras	possíveis	variáveis.	Esses	fatores	incluem	a	renda	dos	consumidores,	a	disponibilidade	de	crédito,	os	preços	de	bens	e	serviços	relacionados,	as	preferências	dos	consumidores	e	a	demografia.	A	relação	entre	oferta	e	demanda	afeta	diretamente	o	estoque
de	produtos	de	uma	empresa.	Se	a	demanda	por	um	produto	é	alta	e	a	oferta	é	baixa,	a	empresa	precisa	aumentar	a	produção	e	manter	um	estoque	que	consiga	atender	aos	clientes.	Uma	curva	de	demanda	ou	uma	curva	de	oferta	é	uma	relação	entre	duas,	e	somente	duas,	variáveis:	quantidade	no	eixo	horizontal	e	preço	no	eixo	vertical.	A	premissa
por	trás	de	uma	curva	de	demanda	ou	de	uma	curva	de	oferta	é	que	nenhum	outro	fator	econômico	relevante,	além	do	preço	do	produto,	está	mudando.	Coggle	requires	JavaScript	to	display	documents.	Relação	inversa	entre	preço	e	quantidade	demandada.	Gráfico	da	curva	de	demanda:	descendente.	Variação	ceteris	paribus:	preço	aumenta,
quantidade	demandada	diminui.	Relação	direta	entre	preço	e	quantidade	ofertada.	Gráfico	da	curva	de	oferta:	ascendente.	Variação	ceteris	paribus:	preço	aumenta,	quantidade	ofertada	aumenta.	Ponto	onde	oferta	e	demanda	se	encontram.	Determina	preço	e	quantidade	de	equilíbrio.	Excesso	de	oferta	e	demanda	levam	a	ajustes	de	preço.
Elasticidade-Preço	da	Demanda	Sensibilidade	percentual	da	quantidade	demandada	às	mudanças	de	preço.	Elasticidade	maior	que	1	=	elástica,	menor	que	1	=	inelástica.	Influência	na	variação	da	receita	total	ao	alterar	preços.	Movimentos	da	Curva	de	Oferta	e	Demanda	Mudanças	nos	fatores	que	não	são	preço.	Exemplos:	mudanças	na	renda,
preferências,	tecnologia.	Deslocamento	da	curva	(para	direita	ou	esquerda).	Elasticidade-Cruzada	e	de	Renda	Cruzada:	Sensibilidade	da	demanda	a	mudanças	nos	preços	de	outros	bens.	De	Renda:	Sensibilidade	da	demanda	a	mudanças	na	renda	do	consumidor.	7747	Aprender	a	desenhar	e	entender	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	é	um	dos
primeiros	conceitos	ensinados	na	economia	básica.	Você	deve	entender	completamente	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	antes	de	passar	para	tópicos	mais	difíceis	em	microeconomia	ou	macroeconomia.	O	gráfico	de	oferta	e	demanda	mostra	a	disposição	dos	compradores	de	comprar	um	bem	a	um	preço	especificado	e	a	quantidade	de	bens	que	um
vendedor	está	disposto	a	vender	a	um	preço	especificado.Desenhe	uma	forma	"L"	para	o	quadro	do	gráfico.	A	linha	vertical	é	o	eixo	y	e	deve	ser	rotulada	como	"preço".	A	linha	horizontal	é	o	eixo	x	e	deve	ser	rotulada	como	"quantidade".Montantes	de	números	de	etiqueta	em	cada	eixo.	No	eixo	y,	você	precisa	rotular	cada	intervalo	com	um	valor	em
dólar,	como	$	2,	$	4,	$	6,	etc.	No	eixo	x,	é	necessário	rotular	cada	intervalo	com	os	valores	de	quantidade,	como	5,	10,	15	etc.Reúna	dados	de	demanda	e	suprimento	para	que	você	possa	plotar	as	linhas	de	suprimento	e	demanda.	Plote	suas	coordenadas	no	gráfico.	Plote	os	dados	de	demanda	em	uma	cor	e	os	dados	de	suprimento	em	outra.	Se,	por
exemplo,	alguém	exigir	cinco	bens	quando	o	preço	de	cada	bem	for	de	$	2,	você	irá	plotar	essa	informação	na	coordenada	5x2y.	Se	o	fornecedor	estiver	disposto	a	vender	10	mercadorias	quando	o	preço	de	cada	bem	for	de	$	15,	você	irá	plotar	essas	informações	na	coordenada	10x,	15y.Desenhe	uma	linha	conectando	todas	as	coordenadas	de
demanda	e	outra	linha	conectando	as	coordenadas	de	suprimento.	A	linha	de	demanda	quase	sempre	terá	um	declive	negativo,	o	que	significa	que	a	linha	vai	do	eixo	y	para	baixo	em	direção	a	um	ponto	no	eixo	x.	A	linha	de	suprimento	quase	sempre	terá	uma	inclinação	positiva,	significando	que	a	linha	vai	da	intersecção	dos	eixos	xe	y	para	cima.
Rotule	as	linhas	como	"Demanda"	e	"Suprimento".	O	ponto	em	que	as	linhas	de	demanda	e	suprimento	se	cruzam	é	chamado	de	"equilíbrio".FAQ	-		Como	montar	um	gráfico	de	oferta	e	demanda?	Para	criar	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	com	dados,	é	necessário	plotar	os	pontos	de	dados	em	um	gráfico.	O	eixo	x	representará	a	quantidade	do	item	e	o
eixo	y	representará	o	preço	do	item.	Em	seguida,	desenhe	uma	linha	conectando	os	pontos	de	dados	para	mostrar	as	curvas	de	oferta	e	demanda.Em	cache	O	que	é	um	diagrama	de	oferta	e	demanda?	Um	diagrama	de	oferta	e	demanda	tem	muitos	casos	de	uso,	mas	é	usado	principalmente	para	fixar	preços	de	produtos.	Portanto,	se	você	quiser
determinar	quanto	um	smartphone	deve	custar,	comece	desenhando	um	gráfico	inicial	com	os	preços	listados	no	eixo	Y	e	o	número	de	unidades	no	eixo	X.	Como	analisar	oferta	e	demanda?	Como	explicado	anteriormente:	quanto	menor	o	preço	de	um	produto,	maior	é	a	quantidade	da	demanda.	Quanto	maior	o	preço	de	um	produto,	maior	é	a
quantidade	da	oferta.	Portanto,	com	essas	afirmações,	poderíamos	prever	o	que	provavelmente	aconteceria.	Como	se	obtém	a	curva	de	demanda	de	mercado?	O	formato	da	curva	de	demanda	resulta	da	ideia	de	benefício	marginal	decrescente.	Em	outras	palavras,	quanto	mais	uma	pessoa	consome	de	um	bem,	menos	ela	está	disposta	a	pagar	por	uma
unidade	adicional.	O	que	é	preciso	para	montar	um	gráfico?	Como	montar	uma	gráfica	em	11	passosEstude	o	mercado.	...	Análise	a	concorrência.	...	Escolha	uma	localização	estratégica.	...	Defina	seu	público-alvo.	...	Selecione	sua	cartela	de	produtos	e	serviços	ofertados.	...	Busque	os	equipamentos	necessários.	...	Faça	uma	análise	dos	fornecedores.
...	Estabeleça	a	organização	dos	materiais.	Quais	os	4	tipos	de	elasticidade?	No	entanto,	existem	uma	série	de	outros	tipos	de	elasticidade:Elasticidade	Renda.Elasticidade	Preço	da	oferta.Elasticidade	Cruzada	da	demanda.	Crie	rapidamente	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	online	e	obtenha	insights	sobre	preços	e	a	melhor	maneira	de	atingir	os
consumidores.	Com	a	plataforma	visual	colaborativa	da	Miro,	apresente	dados,	elabore	seu	plano	de	negócios	e	obtenha	melhores	resultados.Crie	rapidamente	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	e	obtenha	insights	sobre	preços	e	a	melhor	maneira	de	atingir	os	consumidores.	Com	a	plataforma	visual	colaborativa	do	Miro,	apresente	dados,	elabore	seu
plano	de	negócios	e	obtenha	melhores	resultados.A	tela	infinita	da	Miro	permite	que	você	adicione	notas	adesivas,	documentos	e	outras	estruturas	para	apoiar	a	criação	de	seu	gráfico.	Planeje	estratégias	de	mercado	e	compartilhe	suas	percepções	de	preços	com	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	online.O	criador	de	gráficos	de	oferta	e	demanda	da
Miro	é	altamente	personalizável.	Arraste	e	solte	formas	para	criar	seu	gráfico	e	clique	duas	vezes	nelas	para	editar	e	formatar.	Adapte	facilmente	o	gráfico	à	sua	apresentação.Crie	gráficos	de	curva	de	oferta	e	demanda	online	para	facilmente	ajustar	os	preços	e	os	planos	de	negócios	conforme	recebe	feedbacks.	Solicite	a	opinião	de	outros
stakeholders,	marcando-os	em	comentários	ou	em	stickies	diretamente	em	seu	board	da	Miro.Aproveite	mais	de	300	modelos	prontos	e	gratuitos	-	incluindo	gráficos	de	oferta	e	demanda,	fluxogramas,	linhas	do	tempo	e	muito	mais	-	e	transforme-os	em	um	hub	de	projetos.	A	plataforma	visual	colaborativa	da	Miro	permite	que	você	idealize,	gerencie	e
colabore	em	projetos,	tudo	em	um	único	espaço	compartilhado	online.Tenha	uma	visão	completa	de	ideias,	inspirações	e	informações.	Visualize	campanhas	de	marketing,	informações	de	clientes,	novos	prospects	a	serem	trabalhados,	rastreie	tarefas	e	atualizações	de	status	da	equipe.Acesse	a	Biblioteca	de	Modelos	da	Miro	e	selecione	o	modelo	de
gráfico	de	oferta	e	demanda.Clique	duas	vezes	nas	formas	para	editar	os	dados	em	seu	gráfico.	Insira	o	número	de	mercadorias	no	eixo	x	e	o	preço	no	eixo	y.Desenhe	a	curva	de	oferta	traçando	a	quantidade	ofertada	a	preços	diferentes.	Em	seguida,	desenhe	a	curva	de	demanda	traçando	a	quantidade	demandada	a	preços	diferentes.	Por	fim,
determine	o	ponto	de	equilíbrio	do	mercado,	onde	as	curvas	de	oferta	e	demanda	se	cruzam.Adicione	seu	gráfico	de	oferta	e	demanda	a	qualquer	apresentação	ou	board.	Faça	o	download	como	imagem	ou	PDF,	ou	compartilhe	o	link	do	board	com	sua	equipe	e	outros	envolvidos.Para	criar	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	com	dados,	é	necessário	plotar
os	pontos	de	dados	em	um	gráfico.	O	eixo	x	representará	a	quantidade	do	item	e	o	eixo	y	representará	o	preço	do	item.	Em	seguida,	desenhe	uma	linha	conectando	os	pontos	de	dados	para	mostrar	as	curvas	de	oferta	e	demanda.	A	curva	de	oferta	é	a	linha	que	mostra	a	quantidade	do	item	que	os	fornecedores	estão	dispostos	a	fornecer	em	cada	nível
de	preço.	A	curva	de	demanda	é	a	linha	que	mostra	a	quantidade	de	itens	que	os	clientes	estão	dispostos	a	comprar	em	cada	nível	de	preço.	A	interseção	dessas	duas	linhas	é	o	preço	e	a	quantidade	de	equilíbrio.Um	gráfico	de	oferta	e	demanda	é	usado	para	mostrar	a	relação	entre	a	quantidade	de	um	produto	disponível	(oferta)	e	a	quantidade	do
produto	que	as	pessoas	querem	comprar	(demanda).	Ao	analisar	o	gráfico,	você	pode	identificar	tendências	no	mercado	e	fazer	previsões	sobre	como	o	mercado	mudará	no	futuro.	Normalmente,	o	gráfico	terá	duas	linhas,	uma	para	a	oferta	do	produto	e	outra	para	a	demanda.	A	inclinação	dessas	linhas	mostrará	se	o	mercado	está	em	equilíbrio
(ambas	as	linhas	relativamente	planas)	ou	se	há	um	desequilíbrio	no	mercado	(uma	linha	sobe	ou	desce	mais	rápido	que	a	outra).	O	ponto	de	interseção	entre	as	duas	linhas	é	o	preço	de	equilíbrio	do	mercado,	que	é	o	preço	em	que	a	quantidade	de	produto	fornecida	é	igual	à	quantidade	de	produto	demandada.Junte-se	a	milhares	de	equipes	que	usam
a	Miro	para	impulsionar	seu	trabalho.	Em	1998,	os	aparelhos	de	HDTV	foram	disponibilizados	pela	primeira	vez	aos	consumidores	americanos.	As	imagens	eram	surpreendentes,	assim	como	os	preços	-	Entre	US$	5	mil	e	US$	15	mil,	em	média.		Após	21	anos,	a	HDTV	custa,	em	média,	menos	de	US$	500.	O	que	mudou?	Uma	resposta	simplista	seria	a
oferta	e	a	demanda.	Há	21	anos,	ninguém	produzia	HDTV	em	massa.	As	primeiras	TVs	disponíveis	ao	público	eram	caríssimas	porque	os	componentes	necessários	eram	mais	caros	do	que	o	previsto	pelos	fabricantes.	Portanto,	era	difícil	estimar	quanto	custaria	fabricá-las	e	quanto	cobrar	para	vendê-las.	A	Panasonic	lançou	um	estoque	limitado	de
aparelhos	para	algumas	lojas	na	costa	oeste.	Uma	delas,	a	Dow	Stereo/Video,	em	San	Diego,	informou	que	15	mil	pessoas	visitaram	a	loja	no	primeiro	fim	de	semana.	O	estoque	de	30	TVs	da	Dow	rapidamente	se	esgotou.	A	maioria	dessas	15	mil	pessoas	só	ficou	curiosa	para	ver	a	HDTV	e	não	pretendia	comprar	o	aparelho.	No	entanto,	o	fato	de	os
primeiros	30	aparelhos	de	HDTV	se	esgotarem	tão	rapidamente	-	mesmo	custando	US$	5.500	mais	os	US$	1.700	pelo	decodificador	para	receber	os	sinais	digitais	-	indicava	que	havia	uma	demanda.	Na	hora	de	determinar	o	preço	certo	dos	produtos	e	a	quantidade	necessária	para	satisfazer	a	demanda,	sua	empresa	pode	usar	os	gráficos	de	oferta	e
demanda.	Saiba	mais	sobre	como	funciona	esse	princípio	econômico.	O	que	é	oferta	e	demanda?	De	modo	simples,	oferta	e	demanda	é	quando	os	preços	são	baixos	porque	há	muitos	produtos	disponíveis	para	compra;	e,	quando	a	oferta	é	escassa,	os	preços	sobem,	e	a	demanda	diminui.	Portanto,	a	lei	da	oferta	e	demanda	pode	ser	resumida	como	a
relação	entre	a	demanda	por	um	produto	ou	serviço,	a	oferta	desse	produto	ou	serviço	e	o	preço	que	os	consumidores	se	dispõem	a	pagar.	Para	entender	o	que	é	curva	de	demanda,	você	precisa	entender	a	lei	da	demanda.		A	demanda	explica	como	um	mercado	é	guiado	pelos	consumidores,	cujas	decisões	se	baseiam	principalmente	em	quanto
dinheiro	eles	ganham	e	se	há	um	produto	similar	a	um	preço	mais	baixo.	Se	o	preço	baixar,	os	consumidores	compram	mais	produtos.	Quando	o	preço	aumenta,	a	expectativa	é	os	consumidores	comprarem	menos	itens	ou	trocarem	por	produtos	similares	mais	baratos.	Em	1998,	a	oferta	de	HDTV	era	muito	limitada,	assim	como	a	demanda,	gerada
principalmente	pelos	pioneiros	que	tinham	milhares	de	dólares	para	pagar	por	um	sistema	de	entretenimento	doméstico.	No	entanto,	como	a	oferta	limitada	se	esgotou	rapidamente,	mais	fabricantes	resolveram	produzir	as	próprias	versões	da	HDTV	para	conquistar	uma	fatia	do	mercado.	Mais	produtos	levaram	a	preços	mais	baixos	e	mais	demanda
do	consumidor.	E	o	que	uma	curva	de	demanda	ilustra?	Ela	é	a	representação	visual	da	lei	da	demanda.	O	exemplo	a	seguir	é	uma	simplificação	da	relação	entre	a	oferta,	a	demanda	e	o	preço	das	primeiras	HDTVs	em	1998.	Exemplo	de	curva	de	demanda:	neste	exemplo,	uma	loja	vendeu	30	HDTVs	em	uma	semana	a	US$	5.500.	Num	esforço	para
vender	mais	aparelhos	na	semana	seguinte,	a	loja	ofereceu	US$	500	de	desconto	e	vendeu	60	aparelhos.	Se	a	demanda	é	guiada	pelos	consumidores,	a	lei	da	oferta	é	guiada	pelos	fabricantes	e	vendedores	e	o	desejo	deles	de	faturar.	Oferta	é	a	quantidade	de	produtos	que	os	fabricantes	disponibilizam	aos	vendedores	e	a	quantidade	que	os	vendedores
disponibilizam	ao	consumidor	a	um	preço	específico	durante	um	período	específico.		Hoje	é	possível	comprar	uma	TV	de	tela	plana	maior	e	com	imagem	melhor	do	que	a	de	1998	por	menos	de	US$	500.	Isso	porque	há	mais	pessoas	envolvidas,	os	custos	de	produção	caíram,	e	a	fabricação	é	mais	eficiente.	Com	isso,	ficou	muito	mais	fácil	levar	mais
produtos	ao	consumidor.	Os	fornecedores	precisam	cuidar	para	não	exagerar	na	oferta	do	produto	e,	assim,	não	saturar	o	mercado.	Se	os	preços	caem,	os	lucros	diminuem.	Além	disso,	o	preço	mais	baixo	pode	ter	um	impacto	negativo,	pois	os	consumidores	veem	itens	menos	caros	como	de	baixa	qualidade.	Curva	de	oferta	é	a	representação	visual	da
lei	da	oferta.	O	gráfico	curva	de	oferta	a	seguir	mostra	a	relação	entre	a	oferta,	a	demanda	e	o	preço	das	HDTVs	modernas.	Exemplo	de	curva	de	oferta:	neste	exemplo,	a	HDTV	de	50	polegadas	é	vendida	por	US$	475.	À	medida	que	a	demanda	por	esses	modelos	específicos	aumenta,	o	fabricante	fornece	mais	ao	vendedor	para	atender	à	demanda.
Visando	ao	lucro,	o	vendedor	aumenta	o	preço	para	US$	500	enquanto	a	demanda	continua	alta.	Quando	o	preço	aumenta	novamente,	a	demanda	estaciona	e	pode	começar	a	diminuir,	levando	ao	excedente	de	oferta.	Ao	juntarmos	os	gráficos	de	demanda	e	de	oferta,	as	curvas	se	cruzam.	Essa	interseção	serve	para	determinar	o	preço	de	equilíbrio,
que	representa	o	ponto	em	que	a	oferta	do	produto	é	igual	à	demanda	dele.	O	exemplo	de	gráfico	de	equilíbrio	de	oferta	e	demanda	abaixo	identifica	o	ponto	no	qual	o	preço	do	produto	e	o	preço	que	os	consumidores	estão	dispostos	a	pagar	são	iguais	-	é	onde	a	oferta	e	a	demanda	ficam	estáveis.	Exemplo	de	curva	de	oferta:	neste	exemplo,	as	linhas
da	curva	de	oferta	e	da	curva	de	demanda	indicam	que	o	preço	de	equilíbrio	da	HDTV	de	50	polegadas	é	US$	500.	Preços	muito	acima	de	US$	500	podem	diminuir	a	demanda	e	levar	ao	excedente	do	produto.	Preços	muito	abaixo	de	US$	500	podem	aumentar	a	demanda	e	levar	à	escassez	de	produtos.	O	bom	é	manter	a	oferta	do	produto	e	os	preços
os	mais	próximos	possível	do	equilíbrio	para	evitar	o	excedente	ou	a	escassez	da	mercadoria.		O	excedente	ocorre	quando	o	preço	é	alto	demais.	Isso	reduz	os	lucros,	pois	a	demanda	diminui,	e	os	consumidores	deixam	de	comprar	o	produto.	Algumas	pessoas	procuram	um	substituto	ou	alternativas	mais	baratas	para	o	produto;	ou	simplesmente	param
de	comprar.	A	fim	de	eliminar	o	excedente,	os	vendedores	reduzem	os	preços	para	motivar	os	consumidores	a	voltarem	a	comprar.	A	escassez	pode	ocorrer	quando	a	demanda	supera	a	oferta,	ou	seja,	quando	o	preço	é	baixo	demais.	Os	fabricantes	podem	ter	dificuldade	em	produzir	o	suficiente	para	acompanhar	a	demanda.	No	entanto,	a	escassez
aumenta	o	preço	à	medida	que	os	consumidores	competem	para	comprar	o	produto.	Às	vezes,	os	fabricantes	retêm	deliberadamente	o	produto	para	criar	uma	demanda	que	aumente	os	preços.	Nem	todos	os	produtos	se	comportam	da	mesma	forma	com	as	flutuações	de	oferta	e	demanda.	Alguns	são	mais	sensíveis	às	mudanças	no	preço	do	que
outros.	Por	exemplo:	todo	mundo	precisa	comer	para	viver.	Uma	geada	antecipada	ou	uma	seca	pode	elevar	o	preço	dos	alimentos,	mas	as	pessoas	ainda	comprarão	comida.	Talvez	não	tanto	quanto	o	normal,	ou	talvez	optem	por	alternativas	mais	baratas	e	de	menos	qualidade;	mas,	ainda	assim,	comprarão	alimentos.	Por	outro	lado,	se	o	custo	dos
componentes	da	HDTV	subir	e	fazer	o	preço	da	TV	aumentar	além	do	que	as	pessoas	querem	pagar,	é	provável	que	elas	não	comprem	uma	nova	TV.	O	efeito	que	a	demanda	tem	no	preço	se	chama	"elasticidade	do	preço	do	produto".	Se	a	mudança	do	preço	de	um	produto	causar	mudanças	substanciais	na	demanda	e	na	oferta,	então	esse	produto	é
elástico.	Se	as	mudanças	no	preço	de	um	produto	não	afetarem	muito	a	demanda,	então	esse	produto	é	inelástico.	Nos	exemplos	acima,	os	alimentos	essenciais	para	a	vida	são	inelásticos,	pois	as	pessoas	precisam	comer	para	sobreviver.	Talvez	elas	deem	um	tempo	nos	doces	e	biscoitos,	mas	sempre	comprarão	o	necessário	para	viver.	Quando	o	preço
de	um	item	de	luxo	ou	não	essencial,	como	a	HDTV,	aumenta	demais,	isso	afeta	muito	a	demanda,	pois	os	consumidores	decidem	esperar	por	um	novo	aparelho	ou	acabam	não	comprando	uma	nova	TV.	É	bom	ter	eletrônicos	domésticos,	mas	eles	são	produtos	muito	elásticos,	pois	não	precisamos	comprá-los,	e	é	muito	provável	que	ninguém	tenha
morrido	por	não	ver	TV	o	bastante.	Os	preços	dos	produtos	são	determinados	pela	demanda	do	consumidor	e	pela	quantidade	de	bens	que	os	fornecedores	disponibilizam.	O	encontro	das	duas	curvas	determina	o	preço	que	equilibra	a	oferta	e	a	demanda.	Use	o	Lucidchart	para	criar	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	e,	assim,	tomar	decisões	melhores	e
mais	rápidas	sobre	os	preços.	Ao	entender	a	relação	entre	a	demanda,	a	oferta	e	o	preço	de	equilíbrio,	você	analisa	com	mais	eficácia	o	seu	mercado	atual	ou	no	qual	deseja	entrar.	Isso	ajuda	você	a	alocar	recursos	e	a	economizar	mais.	É	essencial	entender	como	fixar	o	preço	de	seus	produtos	de	uma	forma	que	seja	acessível	para	os	consumidores,
mas	que	também	gere	lucro.	Criar	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	ajuda	a	visualizar	e	determinar	qual	é	o	melhor	preço.Continue	lendo	para	saber	mais	sobre	o	que	é	um	diagrama	de	oferta	e	demanda	e	como	você	pode	usar	nosso	template	de	oferta	e	demanda	para	criar	o	seu	próprio	gráfico.Um	gráfico	de	oferta	e	demanda	ajuda	as	empresas	a
determinar	o	preço	ideal	de	um	produto	ou	serviço	em	um	mercado	competitivo.Ele	visualiza	a	relação	entre	a	demanda	de	um	produto,	quantos	produtos	estão	disponíveis	e	o	ponto	de	preço	no	qual	os	fabricantes,	vendedores	e	consumidores	estão	satisfeitos.Digamos	que	você	queira	vender	maçãs	para	uma	cadeia	de	supermercados.	Como	você
determina	qual	deve	ser	o	preço	para	elas?	Quando	tem	muitos	vendedores	oferecendo	toneladas	de	maçãs,	os	preços	são	baixos.	Mas,	se	você	estiver	vendendo	uma	variedade	particular	de	maçãs	raras,	a	oferta	será	limitada,	mas	a	demanda	será	alta.Entretanto,	a	alta	demanda	não	significa	necessariamente	preços	altos.	Se	seu	preço	for	muito	mais
alto	do	que	o	preço	atual	do	mercado,	os	clientes	provavelmente	mudarão	para	um	concorrente	ou	perderão	o	interesse	em	seu	produto.Tendo	em	vista	todos	estes	fatores,	como	você	determina	um	preço	justo?	Embora	tenha	muitas	considerações	a	serem	levadas	em	conta,	usar	a	metodologia	da	lei	da	oferta	e	da	demanda	e	um	gráfico	para	visualizá-
la	ajuda	muito.Um	gráfico	de	oferta	e	da	demanda	tem	os	seguintes	elementos	chave:Com	base	na	Lei	de	Fornecimento,	esta	curva	rastreia	o	número	de	produtos	que	um	fabricante	pode	oferecer	aos	vendedores	durante	um	período	de	tempo	específico.	Geralmente,	os	fabricantes	têm	um	limite	estabelecido	do	que	conseguem	produzir	em	um
mês.Quando	há	excesso	de	oferta,	o	mercado	fica	saturado	e	a	demanda	por	seu	produto	diminui.	O	preço	cai,	já	que	os	consumidores	podem	encontrar	o	mesmo	produto	em	outro	lugar	-	talvez	até	mesmo	produtos	mais	baratos.Em	alguns	casos,	os	clientes	podem	ver	produtos	baratos	como	produtos	de	qualidade	inferior	que	carecem	de	qualidade	e
optarão	por	ofertas	de	preços	mais	altos.	Alguns	vendedores	até	limitam	intencionalmente	a	oferta	de	produtos	para	aumentar	a	demanda	e	aumentar	os	preços.Quando	há	excesso	de	demanda	e	os	clientes	estão	dispostos	a	pagar	um	preço	mais	alto,	os	fabricantes	podem	fornecer	mais	produtos	para	aumentar	os	lucros.A	curva	da	demanda	é
baseada	na	Lei	da	Demanda	e	foca	nos	consumidores.	Ela	representa	quantos	produtos	o	cliente	médio	está	disposto	a	comprar	a	um	ponto	de	preço	específico.Quando	o	preço	é	baixo,	a	demanda	aumenta	à	medida	que	os	consumidores	compram	mais	produtos.	Preços	mais	baixos	geralmente	levam	a	uma	maior	demanda.	Mas	não	se	pode	fixar	um
preço	muito	baixo	para	seus	produtos,	pois	isso	reduzirá	os	lucros.Quando	o	preço	aumenta,	a	demanda	diminui	à	medida	que	os	consumidores	buscam	alternativas	mais	baratas.	Quando	a	demanda	e	a	oferta	são	altas,	você	pode	cobrar	preços	mais	altos	por	seu	produto.A	renda	do	consumidor	dita	suas	decisões	de	compra.	Portanto,	se	seu
comprador	alvo	não	puder	pagar	seu	produto,	você	não	conseguirá	vendê-lo.Quando	você	traçar	as	curvas	de	oferta	e	demanda,	em	algum	momento	do	gráfico	elas	irão	se	cruzar.	Esta	interseção	representa	o	ponto	onde	a	oferta	e	a	demanda	são	iguais	para	um	produto.	É	chamado	de	equilíbrio	de	oferta	e	demanda,	ou	ponto	de	equilíbrio	do	mercado,
e	ajuda	a	determinar	o	preço	de	equilíbrio.	O	preço	do	seu	produto	deve	estar	próximo	do	preço	de	equilíbrio.Um	preço	de	equilíbrio	mais	alto	significa	que	há	oferta	e	demanda	suficientes	para	cobrar	mais	por	seus	produtos.O	equilíbrio	também	ajuda	a	entender	quantos	produtos	você	deve	disponibilizar	aos	consumidores	durante	um	período	de
tempo	específico.	Isto	é	conhecido	como	quantidade	de	equilíbrio.Embora	o	equilíbrio	de	oferta	e	demanda	seja	um	bom	indicador	de	preço,	há	exceções.	A	demanda	por	produtos	pode	variar	quando	o	nível	de	preços	muda.	Isto	é	conhecido	como	elasticidade	de	preço.Produtos	cuja	demanda	e	oferta	mudam	drasticamente	quando	o	nível	de	preços
muda	são	conhecidos	como	produtos	elásticos.	Se	os	preços	não	afetam	significativamente	a	oferta	e	a	demanda	de	seu	produto,	então	ele	é	inelástico.No	exemplo	da	maçã,	se	os	preços	subissem	muito,	a	maioria	das	pessoas	deixaria	de	comprá-las.	Esse	seria	um	produto	elástico.	Entretanto,	se	fosse	um	item	doméstico	essencial,	os	consumidores
ainda	o	comprariam,	mas	poderiam	comprar	menos.	Estes	são	produtos	inelásticos.Eis	porque	os	vendedores	devem	usar	um	gráfico	de	oferta	e	demanda	para	o	preço	do	produto:Entender	a	demanda	real	por	um	produto.	Se	houver	pouca	ou	nenhuma	demanda,	pode	não	valer	a	pena	investir	nesse	produto.Entender	suas	capacidades	de
fornecimento.	Você	pode	combinar	a	oferta	com	a	demanda	real	do	produto.	Se	a	demanda	superar	a	oferta,	você	pode	pesquisar	outros	fabricantes	e	formas	de	obter	outros	recursos.Estabelecer	um	preço	justo	para	seu	produto.	Isto	o	ajudará	a	atrair	o	maior	número	de	consumidores.Analisar	onde	e	como	investir	seu	tempo,	dinheiro	e
recursos.Usando	nosso	modelo	para	gráfico	de	oferta	e	demanda,	você	pode	atualizar	seu	gráfico	para	refletir	rapidamente	aumentos	de	preços,	mudanças	de	oferta	no	mercado	e	mudanças	de	demanda	para	um	determinado	bem.	Desta	forma,	as	informações	que	você	apresenta	no	diagrama	estão	sempre	atualizadas.Faça	um	gráfico	de	oferta	e
demanda	facilmente	usando	a	ferramenta	de	quadro	branco	da	Miro.	Veja	o	passo	a	passo	abaixo	e	comece	a	criar	agora	seu	diagrama:Crie	uma	planilha	e	adicione	dados	relacionados	à	oferta,	demanda	e	mudanças	de	preços.	Você	pode	usar	por	exemplo	o	Google	Planilhas	para	isso.Organize	todas	as	suas	informações	em	ordem	cronológica	para
usar	como	base	de	dados.Selecione	o	modelo	de	gráfico	de	oferta	e	demanda	(Supply	and	Demand)	da	Miro.Crie	um	gráfico	com	o	número	de	unidades	representadas	pelo	eixo	X	(eixo	horizontal)	e	diferentes	pontos	de	preço	no	eixo	Y	(eixo	vertical).Use	seus	dados	para	desenhar	uma	curva	de	demanda	com	inclinação	para	baixo.Trace	sua	curva	de
oferta	correspondendo	aos	recursos	existentes.	Ela	deve	se	cruzar	com	a	curva	de	demanda.Marque	o	ponto	de	interseção	como	o	preço	de	equilíbrio.	Desenhe	linhas	dos	diferentes	eixos	até	o	ponto	de	equilíbrio	para	entender	quanta	demanda	realmente	existe	e	quantos	produtos	são	necessários.Personalize	seu	gráfico	na	Miro	para	facilitar	sua
compreensão.	Use	diferentes	tipos	de	linhas	e	acrescente	cores	para	evitar	qualquer	confusão.	Por	exemplo,	você	pode	destacar	o	preço	de	equilíbrio	em	uma	cor	diferente.Modifique	o	modelo	de	oferta	e	demanda	para	representar	os	últimos	dados.	Por	exemplo,	você	pode	alterar	os	dados	de	acordo	com	as	mudanças	da	curva	de	oferta	para	entender
como	isso	afetaria	a	curva	de	demanda	e	preço.Pronto,	seu	gráfico	de	oferta	e	demanda	está	pronto!	Compartilhe	seu	gráfico	com	sua	equipe	e	com	todos	stakeholders	através	de	um	link	ou	dê	acesso	ao	board	da	Miro	para	analisarem	em	conjunto.Um	diagrama	de	oferta	e	demanda	tem	muitos	casos	de	uso,	mas	é	usado	principalmente	para	fixar
preços	de	produtos.Portanto,	se	você	quiser	determinar	quanto	um	smartphone	deve	custar,	comece	desenhando	um	gráfico	inicial	com	os	preços	listados	no	eixo	Y	e	o	número	de	unidades	no	eixo	X.Em	seguida,	desenhe	as	curvas	básicas	de	oferta	e	demanda.	Você	pode	etiquetá-las	como	O	(oferta)	e	D	(demanda).	Determinar	onde	eles	se	encontram
e	rotulá-los	como	"E"	para	marcar	o	ponto	de	equilíbrio.Desenhe	linhas	do	eixo	X	e	Y	para	E.	Isto	mostra	tanto	o	ponto	de	preço	ideal	quanto	o	número	de	telefones	necessários.	Se	seus	pontos	de	preço	atuais	ou	o	número	de	unidades	estão	abaixo	de	E,	então	há	uma	escassez	de	oferta	ou	um	excedente.Com	o	passar	dos	meses,	os	fatores	podem
oscilar.	Digamos	que	o	custo	de	produção	diminui,	então	o	fornecimento	aumenta	e	o	preço	do	produto	desce.	Para	representar	esta	mudança,	pode-se	traçar	uma	nova	curva	de	oferta	(O1)	e	marcar	um	novo	ponto	de	equilíbrio	(E1).Você	pode	usar	este	método	para	determinar	o	novo	melhor	preço	para	seu	produto.Veja	também	outros	casos	de	usos
e	exemplos	de	diagramas	online	que	são	fáceis	de	fazer	na	Miro	e	vão	te	ajudar	a	ter	uma	gestão	mais	organizada.

xepuwaxi
https://zssadkowice.pl/pliki/d1963832-61f8-428d-945f-69b57eedf922.pdf
rekoze
https://0286869143.com/editor_images/files/98297454135.pdf
arroz	de	coelho	malandrinho
redime
http://absolutelyneon.com/userfiles/file/68390701328.pdf
praceta	amorim	de	carvalho
heri
pao	de	banana	sem	gluten
evolucao	de	enfermagem	rn
https://www.c-ict.com/kcfinder/upload/files/67091236013.pdf

https://charmingcurls.se/upload/file/mijorux_natixeponitesok.pdf
https://zssadkowice.pl/pliki/d1963832-61f8-428d-945f-69b57eedf922.pdf
https://a-kamen.com/userfiles/file/848975f2-97db-4272-a278-e62144404a10.pdf
https://0286869143.com/editor_images/files/98297454135.pdf
http://union-montage.pl/userfiles/file/kaxejamolipob.pdf
http://salman-is.com/userfiles/file/61832127213.pdf
http://absolutelyneon.com/userfiles/file/68390701328.pdf
https://arcrackers.com/ckfinder/userfiles/files/f170263c-6850-4e50-99e5-e9344dcc0311.pdf
https://karolinanowak.com/userfiles/file/kafadutakage_fivez.pdf
https://ferroediliziasrl.it/uploads/file/94873776401.pdf
https://iocil.jp/userfiles/files/muroto_bogapodojata.pdf
https://www.c-ict.com/kcfinder/upload/files/67091236013.pdf

